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美亚销售管理系统是将“销售业务管理”””” ++++ ““““智能服务器”””” ++++ ““““网络管理”””” 三种

功能融合在一起，为企业打造的一个 24小时在线，全天可用的销售管理平台，它

可以将企业各类业务信息实时的串连起来，消灭信息孤岛，实现企业资源共享。

美亚销售管理系统是企业销售人员的好帮手。它可以科学的管理客户档案、客

户通讯录，帮助销售人员分析、把握销售机会，追踪与客户关联的具体业务项目的

进度和计划任务完成的状况，还可以自动统计销售人员的各类差旅费用、营销费用。

各个业务项目、计划任务的日常处理情况记录，都可以自动生成个人工作日志，方

便做工作总结汇报。

美亚销售管理系统可以帮助企业管理者实时掌握了解公司的客户资源，不会因

为某一销售人员的离职而使得公司与其相关客户的业务停顿；企业管理者可以通过

“业务量统计”的功能来量化管理销售人员的工作，随时了解他们联系、拜访新老

客户、签订业务合同的情况；还可以通过“网络考勤”来管理异地销售人员的出勤

情况；通过“计划任务”功能来指定员工完成特定的任务工作，系统自动生成任务

执行日志，给管理者提供决策参考。

http://www.miea.net
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美亚销售管理系统 功能模块如下：

个人日志 填写自己的工作日记，可以按联系人或客户名称选择关联项，可以按月汇总，也可以按周汇总，

或按日志内容包含的关键字查询、汇总，有助于工作总结；

费用管理 业务员每天将自己发生的交通费、住宿费、餐费、通讯、礼品等各种费用，以流水账的形式记录

在系统中，报销费用时，可以按费用发生的时间、项目、客户等条件分类汇总，提供已报销、未

报销状态查询，以方便管理自己的业务费用；

计划任务 按日历预先排定工作计划，每个计划都与具体的业务项目绑定，精确到开始时间、结束时间、主

题、地点等，指定计划任务的触发周期，触发时有各种提示，如桌面图标闪动、声音提醒、短信

提醒等，每个计划的执行状态分别用不同的颜色标识区分；

共享目录 用户可以自己在主机上创建共享目录，上传自己认为需要与同事共用、共享的电子文档、图片，

自己可以指定有权访问的人员，甚至可以知道自己的共享资料被谁下载、下载了多少次；（可设置

为私有目录专用）

客户档案 设置往来客户的档案信息，以便于对客户资料管理和业务数据的录入、统计、分析。对于每个客

户的联络记录、相关资料附件等都可以详细记载；

通讯录 将客户联系人的通讯信息录入系统中，可以按姓名、地址、电话等条件进行模糊查询联系人的资

料，同时可以修改联系人档案；

项目管理 当业务员与客户接洽联系后，有具体的业务合作时，就可以在此建立具体的项目，安排项目负责

人，做全面跟进。相关的每一次拜访、沟通情况、产品报价单等附件，一并存入项目档案数据库；

合同管理 将正式合同原件扫描，以图片的格式存档，合同的摘要、概况同时录入系统，方便以后查询查看；

业务量统计 针对业务员新增加的客户档案、通讯录、业务项目、工作日志的数量，任务计划的完成情况，

以及签订合同的金额、数量等按时间段进行统计，用以考核业务员的业务能力；

公司考勤 员工可以在自己的电脑上直接进行上班签到、下班签退的操作，在异地工作的员工也可以通过网

络使用此方式考勤，同时可以记录异地员工的签到 IP地址；

内部短消息 自建的内部沟通平台，不必借助第三方通讯工具就可以实现内部通讯，所发信息可以汇总查询；

工作知识库 企业在日常开发、生产、售后服务等经营活动中积累下来的技术、经验或技巧，将它们归纳分

类，建成数据库，以供同事参考、学习，达到知识共享的目的，提高工作效率；

系统管理 定义客户分类，市场分类，合同分类，项目成熟度分类，费用分类；设置部门名称，定义操作员

的角色、权限；可自定义二次开发功能。
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